
sus días más fértiles eligen objetos que
realcen su apariencia, probablemente para
competir y ganar a otras mujeres que con-
sideran sus rivales", afirma la investigadora. 

Para realizar la investigación, los autores
les mostraron fotografías a algunas muje-
res con diferentes tipos de chicas: unas
atractivas que vivían cerca de ellas, otras
poco atractivas y otras atractivas que vi-
vían más lejos.

En la siguiente fase, a las mujeres que
estaban ovulando, les pidieron que eligie-
ran prendas y accesorios para ver cómo
cambiaban sus elecciones en función de
las mujeres de las fotos con las que creían
que iban a competir.

Un grupo de investigadores de la Uni-
versidad de Minesota se propusieron
comprobar cómo los factores hormona-
les afectan a los impulsos consumistas
de las mujeres.

De los resultados concluyeron que las
mujeres inconscientemente compiten
con más agresividad con otras de su en-
torno para conseguir una pareja durante
los días más fértiles de su ciclo de ovu-
lación. Esto se refleja en la elección de
sus prendas cuando las compran o cuan-
do la mujer se enfrenta por la mañana a
su armario para vestirse, sostiene una de
sus autoras, Kristina Durante.

"Las mujeres, inconscientemente, en

Las mujeres compran y se visten con ropa y accesorios más
sensuales, sin saberlo, para impresionar y competir con

otras féminas "rivales" durante los días del mes en los que
ovulan, según un nuevo estudio.
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El resultado fue que la mayoría de las participan-
tes, que estaban en su momento de ovulación, se
inclinaron por los productos que realzaban su
atractivo. Por el contrario, ese comportamiento no
se observó en las mujeres que no estaban ovulan-
do. Además, cuando vieron las fotos de las mujeres
poco atractivas o que estaban lejos, no se sintieron
motivadas para cambiar su atuendo o su look. (AFP)

en ciertos días del mes...


